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   我读了《你在为谁工作》以后，

感触很深。从中受到了很大的启示，我

们到底在为谁工作呢？这个话题以前

我们都能很轻松地回答,但是现在呢?

    小到一个家庭大到一个企业，如

果没有凝聚力，那么这个家庭和企业

就不是一个很和睦的家庭和团结协作

的集体。所以我们不仅在为企业工作，

更是在为自己工作！因为我们是靠企

业来生存的，企业发展了我们的素质

才会提高，企业强盛了我们的生活才

更美好。如果一个人不努力做好自己

的本职工作，那么任何一个企业都没

有用他的必要，为此我们必须在工作

中调整好自己的心态。

    作为我们这一代乘着改革春风走

来的年轻人更应该珍惜眼前的工作机

会，俗话说的好：“在岗工作不努力，

下岗努力找工作”。工作中都要抱着严

谨的工作态度，不能把个人情绪带到

工作中去，现在我们公司基本上走入

了管理型的道路，

   我们以往仅仅只会干某一点工作，

但这远远不够的，我们要学好施工管

理，熔入企业管理。丰富自己的知识

提高自己的工作能力和业务水平，

必须从不自满开始。我们不能满足自己的现状，要在学会管

理的基础上，在工作中实践自己的人生价值。如果满足自己的

现状，那将会被企业所淘汰。一个人如此，一个企业更是如此，

今天的成就是昨天努力的积累，明天的成就则有赖于今天的努

力。只有努力工作才能实现自己人生的价值，如果我们不因为

虚度年华而悔恨，也不因为碌碌无为而羞耻，这样，我可以很

自豪的说：“我已为企业和社会做出了应有的贡献”。

    我将更加努力地为自己工作，以提高自身的综合素质；我

将更加努力地为公司工作，来建设我们的大家庭；我将更加努

力地为祖国工作，奉献我渺小但真诚的心！★ 18 6
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《年轻时一定要做的 52件事》

                   有感
高斯公司  潘晓琦

年轻如此美好，如春天般，阳光明媚，生机勃勃。年

轻时，对一切都充满好奇，跃跃欲试，却也常常找不准方向。

可是年轻只有一次，我们常常能听到“如果再让我年轻一次，

我一定会. . .  . . .”的浩叹。如何在多年之后，回想起年轻

的时光时，减少些遗憾呢？在这本书中，两位作者以他们的

视角，为年轻人提出了 5 2 件年轻时一定要做的事。

如果你有幸遇到了心爱的人，爱她 / 他，就告诉他，

并把爱化成行动。为心爱的人做一件事，长期以往的。虽然

普通，甚至微不足道的事情，却会温暖着只属于你们两个人的

回忆。

珍惜学生时代，学生时代的朋友，同桌，和拥有过的一

切。你是不是也跟很多人一样，在毕业的时候才发现，与同学

们从陌生到熟悉的几年，似乎是一挥而过。当时觉得可以肆意

挥霍的学生年代，在多年后才意识到，是多么美好却不能再拥

有的时光。如果你已经告别学校很久，那么组织一次同学聚会，

翻翻儿时的日记和照片，说说当年的事，回忆那些纯真的感觉。

但对我来说，年轻有一件非常重要的事情，那就是好好

疼爱家长。看看一直疼爱我们的父母，祖父母，他们的白发是

不是又多了几根。从小到大，无论我们在外面受了什么委屈，回

家总能看到他们疼爱的眼光。年轻时的我们，总有太多事情要

做，学习，工作，组建家庭... ... 不管再忙，请抽出些时间

陪陪他们吧。跟他们谈谈心，耐心的听他们讲生活中的琐碎，不

要等到来不及，才想起没有好好爱他们，因为那才将会成为我

们人生中的一大遗憾。

除此之外，作者还提到要去帮助别人，与书为友，尝试

新的事情，出去旅游，感受生命中的美好 ... ...书中的建议

都是非常诚恳而且可做的，让我们足以看到作者们的良苦用心。

不过，每个人的理想不同，环境不同，人生也不会相同。

我们大可不必一味迎合别人的建议。年轻的我们，最重要的是

把握好今天，并为明天打好基础。通过作者年轻时的经历和想

法，想想什么才是我们自己真正需要的。为我们自己量身定做

一套“一定要做的 X X 件事”吧！

希望当我们头发花白的时候，坐在摇椅上回想年轻的时

候，可以露出满意的微笑。★ 187

人生感悟
1.恶是犁,善是泥,善人常被恶人欺,铁打犁头年年坏,未见田中

换烂泥。

2 .气是无明火,忍是敌灾星,但留方寸地,把于子孙耕。

3 . 能把“忍”功夫做到多大, 将来的事业就能成就多大。

4.屈己者, 能处众,好胜者,必遇敌。

5 .事不三思总有败,人能百忍自无忧。

6.是非以不辩为解脱,烦恼以忍辱为智慧,办事以尽力为有功。

7 .万事得成于忍,与其能辩,不如能忍。

8 .伤人之语,如水覆地,难以挽回。

9 .时时好心,就是时时好日。

1 0 .话多不如话少,话少不如话好。

摘自《散珠碎玉》 B 2

【名言】 书籍对于人类原有很重大的意义……，但，书籍

不仅对那些不会读书的人是毫无用处，就是对那些机械地读完

了书还不会从死的文字中引申活的思想的人也是无用的。

                   乌申斯基（19 世纪俄国教育家）
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    对于这首诗，一直

以来都想写点什么。

    相信不少人都知道

这诗的前两句：“曾经沧

海难为水，除却巫山不

是云”.纵观中国文学史，

想必这两句写情即便称

不上冠绝，也堪奉为翘

楚。

    我开始也是因这两句诗而闻得元稹其

人的。元稹为悼念死去的妻子韦氏，写下感

动了百世千秋的曾经沧海，除却巫山。或

许，这两句诗的流传，会令大家理所当然的

以为作者元稹应当是一个爱情的忠诚信徒。

    事实上，元稹的一生，从来都没有做

到无关风月，他辜负的女子何止一人，他除

了是诗人，亦是道貌岸然的伪君子。

    这首诗后两句是这样的：“取次花丛懒

回顾，半缘修道半缘君。”我想说的是，从

前两句看此诗的境界异常之高，但后两句，

却给其大打折扣，也许这也是后两句诗不

太出名的原因之一。后两句的意思大概能

够解释为：现在的我（元稹），在你（韦氏)

故去以后，每每路过脂粉丛的时候，不是很

动心了，头也懒得回了。我（元稹），可以

算是一半修道，一半在红尘了。

    窄听感人吧，问题是，不还有一半在

红尘里么，元大诗人在红尘的这一半可从

来不曾安分过啊，先有才女薛涛，后有少女

刘氏，来来去去的莺莺燕燕根本无法统计，

这个搞得自己跟情圣一样的诗人，不过尔

尔。想来他也是给自己留下了破绽的。他

说，在妻子死了以后，他再路过脂粉丛的时

候，不是很动心了。至少给我们透露了两个

信息，一是他比较容易路过脂粉丛，二是他

妻子没死之前他可能不是“懒回顾”，而是

“常驻足”，如若不然，这两句凭空出现就太

莫名其妙了吧。

    我并不是指责元稹撒谎，我相信他也

是爱他妻子的，只是他对他妻子爱的极限

就是“暂时”的不去光顾其他美人了，仅此

而已，无任何境界可言，更不似他自己所标

榜的那样伟大。作为一个文人，文心不正，

文笔再好，我也只当他是沽名钓誉，只是可

惜了那样好的句子，出自这种人的笔下罢

了。

    时移世易，清代嘉庆年间，江南出了

一个叫沈复的人，书香门第，家业殷实，有

点小文墨，留一本《浮生

六记》给后人。名不见经

传的沈复也曾注意过元

稹的这首诗，于是，在他

的爱妻死后，他借用元

稹诗的前两句，泣血写

下一首七言：

   “曾经沧海难为水

除却巫山不是云

      守此情天与终古 人间鸳堞只须焚”

    需要交代的是，沈复一生的爱情只跟

一个人有关，即他青梅竹马的表妹芸、也是

他后来的妻子、浮生六记的“女主角”，和

这首诗剖白心志的对象。

    虽然，沈复的才华不能相较于元稹，甚

至他还借用了元诗的精髓，但是，我却认

为，滚滚红尘中，真正为那两句诗做出注解

的人，是借用者，沈复。他对芸的爱的极限

是“守此情天与终古”。这两首诗的前两句

是一样的，真正让它们高低匕见的，恰恰是

后两句。

   沈诗在文学造诣上，差元诗很远，可

是，在情感层次上，却胜元诗 N 筹。

  可见，许多事物都存在着惑人的假相，

不是看起来好就好，关键是那华丽动人的

外表下包裹着的，是怎样的一颗心。

   驰骋在书的海洋中，可以净化自己的心

我读书我快乐
—— 曾经沧海
光华公司    王宁宁

    最近看了《胡雪岩》一书，让我不

禁想起了前一段时间看的电视连续剧《乔

家大院》。清朝末年中国处于内忧外患之中，

国家破败不堪，当时时局动荡跌浮，言农尚

且难，言商更是难上加难，可就在这种时局

之下也有两大巨贾屹立于历史的浪尖上:浙

商胡雪岩—致力于货币畅通，强兵救国。晋

商乔致庸心怀货通天下，富民

强 国 。

    个人认为胡雪岩等浙商则

偏于商商互利创富，即假人之

力与其共富。乔致庸等晋商侧

重于实业创富。下面几点是我

个人认为此二人异同之处:

    1、 二人出身不同；胡雪

岩则出身贫寒，年少时即被卖

入一家钱庄当伙计，幸于他看人颇准颇

深，资助了一个落魄穷书生—王有龄。正

是他的资助才打开了王有龄畅通的仕途之

路，借助于王有龄的发迹胡雪岩也就自然

的有了从商的资本了，使其从步入商界。

乔致庸生于基业颇丰的商家，加之晋商的

传统均是实业商家，所以他也就很自然的

加入了传统习商的行列之中。

    2、 二人从商之法有同有异；乔致庸

有自己的货源和销路，他在各个能通货的

地方都设有自己的商铺，又通过采收各地

的货物运往它地销售，做到路通货通财富

通。而胡雪岩虽然和乔致庸一样采货销

货，可他的做法却与乔致庸有所不同。例

如：胡雪岩在湖州采购蚕丝，可是销售时

却利用自己聪明的商业头脑和眼光拉拢蚕

丝界龙头—庞家与外国人斗智，并最终赢

得利益。他所做的只是采购和整售，而非

设自己的商铺分售。

    3、 二人风格有同有异；有胆有识，

志向远大，谋虑深远是二人共同具有的；

不同的是胡雪岩则游弋与官场和商场之

中，通过各种聪明的手法拉拢各界能对自

己有利之人，尽显其圆润的性格。这样做

只是为了生意做得更好，也不是说他圆润

就失去他的是非立场；例如：太平军围攻

杭州城，城内百姓倍受战乱之苦，饿死之

人不计其数，胡雪岩怀着救民的信念之身

突围出城到上海求购粮食救城救民。而乔

致庸性格刚烈，错即错，对即对，不会

趋于迎奉，即使面对当时拥有最高权力的

慈禧太后也不失自己的风格。

    4、 二人均善于识人、驭人；尽管胡雪

岩在晚年破产是由用人不当的原因，而乔

致庸有孙茂才之失，但总体上二人善于识

人、驭人，深得人心、知人善用是其成

功的关键。

    5、 二人都是成功的这是公认的，但二

人最终在二人眼里却是一个悲惨，一个悲

叹；胡雪岩的晚年用悲惨形容也不为过的，

在他末年由于其用人不当和他的商业运行

模式是环环相扣容易一损俱损的，最终导

致惨淡破产，之后郁郁而终。

乔致庸尽管年迈之时家里的银

子赶上整个国库银子之数，可

是他确认为那些银子都是死

物，不能救民救国，反而害人

不浅。他感叹自己虽然在商界

成名成事，可在自己年轻时的

志向上却是毫无建树，以致他

到死是还想着自己能像庄子那

样变成一只蝴蝶自由的飞翔。

    纵观二人成功经历和方法有太多值得

我们这些后辈之人好好学习的。我认为要

想在经济浪浪潮跌宕起伏的今天取得非凡

的成就，就必须取其所长、避其所短。★ 18 9

浙商. 晋商
紫光公司 顾雅炜

科学家对495名年龄介于35~47岁的男女

进行核磁共振扫描,检测血管硬化状况。首次

扫描中个人血管状况良好,但 5 年后第 2 次扫

描,却显示每晚睡眠少于5个小时的人中有27%

患有血管硬化。《健康导报》

睡眠不足 5小时血管易硬化

灵，快乐自己心情，我读书我快乐。★ 1 8 8


